Product 2: Global Business Structuring & Market Entry

Одна фраза
Один продукт с несколькими треками: в зависимости от стадии клиент получает пакет CV Incubator или CV Accelerator, а поверх — по необходимости — релокацию, международную структуру и подготовку к инвесторам. Одна точка входа вместо пяти разных поставщиков.
Как устроен продукт — модули и маршрутизация
1. Business Diagnostic (для всех) — определяет стадию, цели и нужный набор модулей
2. Трек CV Incubator — для стадии идеи / pre-MVP, ещё нет traction. €4 000
3. Трек CV Accelerator — для стадии MVP + первая traction. 7% доля в проекте + 10% за упаковку. 
4. Модуль Global Structuring & Market Entry — юрисдикция, corporate structure, banking, market entry
5. Модуль Relocation — Founder & Team Relocation Strategy, если нужно физическое перемещение
6. Модуль Investor Pitch Prep — Investor Readiness, пересекается с Fundraising Preparation
7. Модуль PR & International Positioning — ведёт в Product 1 (Reputation, PR & Global Visibility)
Логика для звонка: клиент проходит Diagnostic на сайте → попадает в трек (Incubator или Accelerator, не оба сразу) → добавляет нужные модули поверх трека.
ЦА — кому продавать, с маршрутизацией
	Сегмент
	Стадия
	Куда маршрутизировать

	Фаундер на стадии идеи, нет MVP или есть только прототип
	Pre-traction
	CV Incubator

	Founders & Startups — есть продукт и первая traction
	MVP + первые метрики
	CV Accelerator 

	Established Entrepreneurs
	Действующий бизнес
	Structuring + Market Entry напрямую, без Incubator/Accelerator

	Companies Entering Cyprus & EU
	Любая
	Structuring + Relocation при необходимости

	International Founders
	Любая
	Structuring + Ecosystem access

	Любой из вышеперечисленных перед раундом
	—
	+ модуль Investor Pitch Prep



Сигналы хорошего лида: бизнес упирается в локальные ограничения рынка/банков/инвесторов; рассматривает международную структуру, но не знает, с чего начать; уже пробовал сам — запутался в юрисдикциях; планирует раунд, и текущая структура не готова к due diligence; спрашивает про менторов/питч-практику/скрининг — сигнал к Incubator/Accelerator.
Шесть смыслов — с готовыми фразами
Ведущие: Экономия → Надёжность → Престиж. Комфорт, Новизна и Безопасность — поддерживающие.
	Смысл
	Суть
	Фраза для звонка

	Экономия (ведущий)
	Фиксированная и понятная структура вместо рыночного разброса
	«Incubator — фиксированные €4 000, без скрытых процентов. Accelerator — 7% плюс 10% за упаковку, а не отдельные счета за менторство, скрининг и packaging по рынку»

	Надёжность (ведущий)
	Accelerator — не гипотеза, а рабочая программа с понятной экономикой
	«У Accelerator готовая механика — скрининг, менторская программа, инструмент инвестирования с чёткой структурой доли»

	Престиж (ведущий)
	Меняется вес компании, а не только адрес
	«Вы не меняете адрес — вы меняете, как вас видят инвесторы, банки и partners»

	Комфорт
	One Point of Entry на весь путь
	«От идеи до международной структуры — один маршрут, один контакт»

	Новизна
	Нет аналогов в таком объёме
	«Ни один отдельный акселератор, релокационный сервис или corporate provider не даёт всё это вместе»

	Безопасность
	Compliance на каждом модуле
	«Мы не продаём “спрятать налоги”. Структуру доли называем прямо — 7% плюс 10%, детали фиксируются в соглашении»



Пакеты и цены
База
	Модуль
	Цена
	Комментарий

	Business Diagnostic
	
	Общий вход для всех треков



Трек 1 — CV Incubator
	Параметр
	Значение

	Цена
	€4 000, фикс

	Длительность
	

	Формат (менторство / куррикулум / co-working)
	



Трек 2 — CV Accelerator (A1)
	Параметр
	Значение

	Доля в проекте
	7%

	Дополнительно
	+10% за работу по субподряду (упаковка)

	Длительность
	



Внутренний сплит 7% — только для команды, не для клиента:
	Роль
	Доля

	Ментор(ы), 1–2 человека
	3%

	Accelerator (CV)
	3%

	Project lead
	1%

	Итого
	7%



Дополнительные модули (поверх любого трека)
	Модуль
	Цена
	Комментарий

	Global Structuring & Market Entry
	Индивидуально / по итогам диагностики
	Наследие v1 — цены не фиксированные

	Relocation
	
	Founder & Team Relocation Strategy

	Investor Pitch Prep
	
	Пересекается с A3 Fundraising Preparation

	PR & International Positioning
	€4 000–40 000 / год
	Пакеты Product 1 (Presence / Authority / Architect)



Как отвечать на «сколько это стоит»:
Incubator и Accelerator — цены известны, называть прямо: Incubator €4 000; Accelerator 7% доля + 10% за упаковку
Structuring/Market Entry, Relocation, Investor Pitch Prep — по-прежнему индивидуально, после Diagnostic
Что НЕ говорить
	Не говорить
	Говорить вместо этого

	«Мы поможем спрятать налоги / уйти от налогов»
	«Мы строим прозрачную, налогово-эффективную структуру совместно с лицензированными консультантами»

	«Мы оформим компанию/визу/лицензию» (как будто сами)
	«Мы координируем процесс с лицензированными партнёрами»

	«Гарантируем инвестиции / капитал»
	«Готовим к инвесторам — да. Гарантируем капитал — нет»

	Как именно распределяется взятая доля (кто получает 3% / 3% / 1%)
	Это внутренняя структура CV — клиенту нужен только итог: 7% + 10%

	Детали SAFE-инструмента (cap, триггеры конвертации и т.д.) на звонке
	Структуру (7% + 10%) называть можно, юридические детали — только в подписанном соглашении




